FINANCER UN

INV STISSEMENT AVECUN
DIT BAIL (= LEASING)

ENTREPRISE Le crédit bail (ou leasing)
c'est quoi ? Comment ¢a marche ?

WM‘M
CHAVERE (AGAULTLRE DU TARN

‘est un conlrat de location 3
Wwrdurée déterminée, avec
option d'achat, qui permet & l'en-
treprise de profiter ¢'un matériel
sans en &tre proprdtaire et éven-
tusllement ge 'acquérir au terme
du contrat. Un contrat de crédit
baif s'étabiit entre rois acteurs
l'entroprise, le fournisseur de
matdriel at Idtablissament finan-
cier qui travaille avec ca demier
{appelé créon bailleur).
Ce n'est pas une kcation-vente
mua ragriculteur n'est pas
.Wmtomeoﬂn
~de contrat.

PRINCIPE DE
FONCTIONNEMENT

1 = I'sgriculteur choisit son mate-
ﬂuc!nszounm

&= |l signe un contrat de crédit-

- bail &vec son fournisseur ot e oné-
ait baseurqul schéte le maténel,
Ce contrat indique notamment :
* le montant das Wyers (Ie premisr
&t en géndral plus dlevé que les
autres et comespond souvent 31a
reprise de |'ancien matériel) ;

* 12 périodicité 0as versements ;
» fassurance ;

* lavalewr de rachat au terme de
I8 pénade de location,

3~ enfin de contrat, 'agricuttour
a le choix antre acheter le maté-
rigl, restituer le maténel ou repartir
Sur un nouveau contrat de oca-
tion.

DU wﬂ BAIL
Le crédit bail colte souvent un
peu plus cher qu'un crédit clas-

sique, mass il y a des avantages :

+ Tentreprise agricole n'apas a.

avancar 1a TVA #& A1 Befennts

du bifan at son financement n'ap-
parsit pas dans les dettes au pas-
sif. Ce financemont n'impacte
donc pas le montant des préts an
COWE, C2 qui peut &tre intéressant
en cas de besoin de prits nou-
veaux Sur dautre objets pour avolr
l'accord de & bangue ;

* Le premior loyer majoré peut
peut-gtre passer en charge sur
lannée comptable, notamment si
o peut INvoquer une wiliissation
intensive du matéret et une focte
dépréciation (3 védfier avec votre
comptable). Cela reprégente un
avantage fiscalement

SOYEZ VIGILANT
Attention, e crédit bail est une for-
mule trés souple car les loyers
som modulables. Cest un avan
tage mais Ga pout aussl &tre un
iNCONVEnient i vous ne mesurez
pas blen les tenants el les abou-
tssants de |a proposition gu'on
vous fail. En effet, sl vous man.
Quez oe trésorerie, le crédit ball
parmet de vous Taire une propo-
stion sur mesure mais nalez pas
Fmagner que c'ast un moyen d'ac
quéry un maténsl 8 moindre codt
et méfiez vous dune proposition
avec de trop faibles kyers par rap-
port au codt du matériel car, c'est
lorsque vous sortrez gu systéme
qu'll faudra payer 'addition.
Pour en savoir plus : Natalie
Maurs (Chambre d'agricul-
ture)au 0B 834705 T

Réalhse avec le sowtien finarscier de
I'Ewrope et du Cosdar

» Soyez attentd 3 tous les élé-
ments dy contrat et faites les

calcuds de chaque hypothdse
de fin ge contrat avant de si-

aner.
" En cas de doute sur une pro-



