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QUIES

Pour reussir dans vos relations

Z LENTREPRENEUR
T EN VOUS!

avec les autres, dans vos affaires,

pensez gagnant/gagnant

"' Ce parsdigme suppose
gue les indnvidus wveulent
gue toutes ks inferacions
debouchent sur des
bhénsfices mutuels "'

mummm
- BHIPSUT (02 MOrmileeLE

cimTages lasant
Fulois 5uF e MEnagemen)

a plupan des gens voicm
vie par dichodomie - le

Faible et le fort, gapner oo
perdre, la maniére forte ou ka
manifre dowce, le towat ou
ricn... Le résultat de cotie
facon de concovoir la vie esi1
LM OFUICS S ITCKIS
perdani et parfois dewx, avec
= risgue que le perdan:t, o
S0IL vous...
Au comiraire, lorsgu'on pensc
& panager la victoire avec
sutrui, le succes de 'un ne
dépend pas de I'échec de
lMawtre. La sodution n'est alors
ni la mienne, ni celle de
IMawtre, mais une troisiEme
waoie, souvent plus riche que
bes deux sanires. Dans toas les
cas, vous &tes alors geonant,

Dérould d'une siratégie
gagrant’gagmant

I —vous devez avoir identifié
précistment Vs propres
besoins - or gue vouws souhai-
tez obrenir dans I'idéal et ce
quee vous dever obtendr asn

T T P

2 —wvous dever chercher a
comprendre les besoins de
Paxsire © oo guee seradt Pideal
pour hu et ses besoins ming-
[maEm ;

3 — lles attentes des deux
partics dodvent colncider -
une fois gue les besoins des
deux parties somt identfiés, il
faut kes Fire comncider de
maniére 4 o gue be parena-
riat ne =e transforme pas en

gagrnand-perdamt. Par
exemple, si un associé de
Grec sinvestit intensément
dans un projet poar dégager
du revenu supplémentaire en
pensant bicn Faire sans qu'il
e st on adéquation avec la
stratégic de Nentreprise ou
des autres associés, il aura
besucoup de mal 4 étre valo-
risé ou A fEire accepier les
changements inhéremts an
projet.

Les facteurs de réussite
= L'agpect le plus complicué
d'un partenarist gagnant-
parrnam est de persusder chn-
CUMN QLbe, POEr TNAXIMISeT S
pain personnel, il Faut maso-
miser le gain de son parte-
naire. Pour ccla, il faut adop-
ter la smentalité d'sbondancoes :
donner & I'un n'est pas foree-
mend prendre & Fawire, don-
aer A I'un peut aussi donner
i l'autre ;
= [l faui que les protagonisices
sOiENL ransparents e précis
sur leurs attentes ;
# Les deux panties dodvent
rester crédibles ;
= I'obtemtion d'un socord
n'est pas suffisant : powr
garner ensemble, il ot avoir
wne envie sincére de s'investir
dans la relation.

Pour aller plus loin

I - idemificr une situation de
népociation gue vous allez
avOir & viere |

2 - préparer-la selon ke puide
présenté dans cette chro-
migue ;

5 — 51 vous n'y perveneE pas,
COrache F-moi.
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